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Tratados comerciales para evitar
la doble tributacion

Rosaura Aguilar Pefia

La practica del comercio internacional conlleva responsabilidades y obligaciones
que deben tenerse en cuenta para evitar contratiempos fiscales. Interpretar

de forma correcta lo establecido en los tratados comerciales al respecto da la
posibilidad de cumplir los compromisos sin resultar afectado.

| comercio, como intercambio constante de pro-

ductos y servicios, experimentd un gran creci-

miento en el Ultimo siglo. Primero, por la venta

de materias primas y, con el tiempo, por la diver-
sificacion con mercancias de valor agregado. El aumento
de rutas comerciales, el intercambio de productos entre
grandes economias que antes se consideraban de dificil
acceso, asi como la implementacién de tecnologias para
la compra, distribucién y comercializacién, lograron que
esta actividad se convirtiera en una fuente importante de
captacion de divisas.
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En los recientes cinco afos, nuestro comercio interna-
cional no sélo ha tenido a los grandes corporativos como
sus actores principales, pues con el comercio digital aho-
ra cualquiera de nosotros, a través de una computadora,
tableta e incluso celular con acceso a internet, puede rea-
lizar acciones de compray venta de productos o servicios
en cualquier parte del mundo o, bien, tener un trabajo
desde casa donde su empleador o cliente sea un extranje-
ro. De ahi la importancia de conocer nuestras obligacio-
nes y derechos al realizar estas actividades.

Derivado de lo anterior, los Estados vieron la necesi-
dad de regular el comercio. El inicio fue la firma de con-
venios, tratados y/o acuerdos con otros Estados con la fi-
nalidad de dar certeza juridica a dichos actos, establecer
los derechos y obligaciones de las partes y determinar la
manera de reportar sus actividades como sujetos de con-
tribuciones ante sus autoridades tributarias.

Hay que distinguir que los tratados internacionales
pueden versar acerca de diferentes materias, como: labo-
ral, comercial, comercio y fiscal, entre otros. En nuestra
legislacion, encontramos su fundamento legal en el Arti-
culo 133 de la Constitucion, que a la letra sefala: “Esta
Constitucioén, las leyes del Congreso de la Unién que
emanen de ellay todos los tratados que estén de acuerdo
con la misma, celebrados y que se celebren por el presi-
dente de la Republica, con aprobacién del Senado, serdn
la Ley Suprema de toda la Unioén.”

En el mismo precepto legal, Articulo 31, relativo a las
obligaciones de los mexicanos, se establece en la fraccion
IV la contribucidn al gasto publico tanto de la Federacién,
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como de estados y municipios, y sefala que este pago debera reali-
zarse de acuerdo con el lugar de residencia de cada persona. ;Y por
qué esto es importante?

Lo es porque va a ayudar al contribuyente, en el caso el empre-
sario del comercio, a definir a qué Estado va a reportar los ingresos
gue tiene y, para tal efecto, es necesario tomar en cuenta tres as-
pectos:

1. Ellugar deresidenciade la personaque percibe los ingresos.

2. lLanacionalidad de cada persona.

3. ElEstado o Estados donde se genera la riqueza.

Para mayor precision, habra que referirse a la Ley del Impuesto So-
bre la Renta en su Articulo 1, que indica: “Las personas fisicas y las
morales estan obligadas al pago del impuesto sobre la renta en los
siguientes casos: Las residentes en México, respecto de todos sus
ingresos cualquiera que sea la ubicaciéon de la fuente de riqueza de
donde procedan.”

Una vez identificado este punto, tenemos que analizar el pais
al que pertenece nuestra contraparte a efecto de revisar el trata-
do que México tiene firmado, para poder beneficiarnos y evitar la
doble tributacién, que consideraremos como aquella imposicion
de gravamenes que se pagan dos veces por un mismo acto juridico,
en un mismo periodo de tiempo, por los mismos actores. Veamos el
ejemplo enlaFigura 1.

Figura 1. Pago de impuestos por Estado vendedor y Estado comprador
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En este caso, vemos cémo se menoscaba el ingreso del vendedor
por realizar un pago por un mismo acto del que también se esta pa-
gando un gravamen en el Estado de su comprador, de ahi la rele-
vancia de la firma de los convenios y tratados internacionales, pues
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se evita este exceso e incentivar las inversiones
extranjeras y se hace atractivo para los extran-
jeros realizar actividades de comercio con los
estados que le brinden los beneficios de no tri-
butar dos veces.
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Ahora bien, a efecto de poder darle una correc-
tainterpretacion ala aplicacion de los tratados,
la Convencidon de Viena de 1969 en sus arti-
culos 31, 32 y 33 indica las reglas y medios en
gue estos deben interpretarse. Sin embargo,
también se debe tomar en cuenta la legislacién
de cada Estado por parte de los actos juridicos,
pues pueden estimar excepciones para su apli-
cacion, como en el caso de Israel que, indepen-
dientemente de donde sea la fuente de riqueza,
por el simple hecho de que uno de sus ciudada-
nos realice y genere riqueza en el extranjero
tendra que pagar un porcentaje de gravamen a
su nacion.



Para establecer relaciones
adecuadas de comercio segun los
tratados internacionales, comience
por conocer con quién establecera
negocios en el exterior

Para el caso de México, desde el ano 1992
con la entrada en vigor del tratado de Libre
Comercio con Estados Unidos de América y
Canada, comenzé a realizarse acuerdos a efec-
to de impedir la doble tributacién. En la actua-
lidad, contamos con 61 tratados para evitarla.
Sin embargo, también existen otras formas de
acuerdo con nuestra legislaciéon en las que po-
demos evitar esta doble tributacién sin la nece-
sidad de recurrir alos tratados, éstas son la dis-
minucioén, exencion o un acreditamiento de los
impuestos. Esto resulta atractivo para nosotros
como contribuyentes residentes en territorio
mexicano, pero no asi para nuestra contraparte
extranjera, que no haria uso de ningln tratado,
violando uno de los principios de la aplicacion
de los tratados que busca la neutralidad y equi-
dad en la generacion de gravamenes para am-
bas partes.

Algunas de las acciones que podria reco-
mendar son las siguientes:

e Investigue el estatus fiscal del extranje-

ro que sera tu proveedor o cliente.

e Analice sus operaciones de comercio
para definir costos.

® Revise cudles seran sus términos de ne-
gociacion; apoyese en los INCOTERMS
(términos utilizados en los contratos
internacionales que detallan las obliga-
ciones de cada una de las partes) o, bien,
firme contratos privados para delimitar
derechos y obligaciones.

e Estudie el tratado con el que quiera be-
neficiarse; recuerde que no siempre es-
tara exento del pago del impuesto, pero
podria haber una disminucién en las ta-
sas aplicables.
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Recordemos que la finalidad de tener un analisis correcto de los
actosjuridicos que llevemos a cabo con extranjeros y/o en el extran-
jerono soélo serd para acordar precios por los servicios o productos,
sino que también se debe incluir el costo de los gravamenes que se
generar3, por lo que sera rentable para continuar con las negocia-
ciones. Derivado de lo anterior, dia a dia nuestro pais, y otros, estan
interesados en dar mayores beneficios a las personas o empresas
que realizan actividades comerciales en su territorio, a efecto de no
generar una doble imposicion en los pagos de gravamenes e incen-
tivar el comercio con pagos equitativos.

Pero, ;qué pasa cuando tenemos dudas o entramos en contro-
versia con la imposicidon de una doble tributacién? Se puede recu-
rrir a diferentes mecanismos para apoyar una mejor decisién, entre
otros, estan los siguientes:

e Realizar consulta a nuestras autoridades fiscales.

e Comparar casos similares en los archivos de los Tribunales

Internacionales para usarlos de parametros.
® Revisar con un conciliador internacional.

e Llevarelcasoaun Tribunal Internacional

Si se hace lo anterior, tendra la certeza de que su forma de tributar
esos impuestos es correcta, ademas evitara mayores conflictos o
que, posteriormente, nuestra autoridad fiscal le requiera de pagos
indebidos.

En la actualidad, y a efecto de prevenir el fraude y la evasion
fiscal, también los Estados firman y establecen Acuerdos de Inter-
cambio de Informacién de caracter tributario entre las administra-
ciones fiscales de los estados, para buscar que se identifique al con-
tribuyente que no pagé los impuestos generados por su actividad
para que estos sean cubiertos.
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Por lo anterior, podemos llegar a la conclusion de que Mira. Rosaura Aguilar Pefia
si hacemos un buen estudio de nuestro modelo de ne- Comisién Técnica de Comercio Exterior
gocio, analizamos nuestra contraparte y estudiamos los Colegio de Contadores Piblicos de México
tratados internacionales, podemos evitar una doble tri-
butacién, lo que hara que nuestros costos bajen y nues-
tra ganancia sea mayor, sin olvidar que debemos tener
un contrato en el que se establezcan las obligaciones
y derechos de cada una de las partes, a efecto de evitar
problemas con las autoridades fiscales, y llevar una admi-
nistracién sana.
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